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为做好乡村振兴金融服务，今年
以来，农行兰溪市支行组建了4支服
务乡村振兴党员突击队，通过包村驻
点、产业带动、银政合作等方式，持续
加大信贷投放，为乡村振兴注入金融
活水。乡村振兴党员突击队深入田间
地头，挨家挨户走访了解金融需求，真
正将重心下沉到农村，形成了以“惠农
e贷”为抓手，以整村推进为突破，以
金融宣传为契机的支农惠农新模式，

打通乡村服务“最后一公里”。
今年以来，结合反诈宣传，该行已

累计开展进村宣传活动30多场次，惠
及村民1000多人。同时，将党建结对
共建联建作为服务社会、联系客户、推
动发展的重要抓手，各网点党支部与
重点村、重点客户党组织开展结对共
建，带动业务合作，通过资源共享、优
势互补，积极探索合作共赢新局面。

通讯员 汪 静

精心服务 为了让普惠金融更便民

心中有民勤作为 振兴乡村强担当
——农行兰溪市支行以党建为引领服务乡村振兴侧记

近日，农行兰溪市支行召开全行员
工大会，对在服务乡村振兴中表现突出
的一批“共产党员标兵”进行表彰。在深
耕乡村过程中，该行广大党员干部始终
坚守金融为民的初心，积极践行服务“三
农”的使命，充分发挥共产党员的先锋模
范作用，想人民之所想，急群众之所急，
努力在担当作为中开创新局。

精细滴灌 为了让那片红色更耀眼

2020年5月，马涧镇刚刚入选国
家级农业产业强镇建设名单，正谋划
搭建“果园马涧”的发展框架，已启动
精品杨梅风情园和匠康现代农业科
技园建设。远远望见钢结构的大棚，
杨梅果树就生长在大棚覆膜下。大
棚杨梅种植收益可观，吸引不少乡贤
回乡创业，一亩大棚要投资3.5万元
至5万元，如果管理技术好、销售渠道
畅通，一年可收回成本。但是农户的
融资成本较高，成了果农做大精品杨
梅的难题。

农行兰溪市支行客户经理鲍倩
倩在走访过程中了解这一情况后，主
动向支行作了汇报。农行兰溪市支
行主动与马涧镇政府对接，决定在蒋
坞、马坞、下杜、西湖4个杨梅特色村
试点数字乡村，加大整村推进力度，
以打造“产业+农户”的精准支农模式
为切入点，加大“惠农e贷”推广力度，
从利率优惠、政策优势等方面给农户

带去了真金白银的实惠。作为马涧
镇“三农工作室”的负责人，每周定期
走访农户已成了鲍倩倩最基础的日
常工作。农忙时，总能看到她奔走在
杨梅山上的身影，她总会一边和果农
聊天，一边随手在小本子上记录农户
的需求，并逐一梳理落实。“作为农行
的年轻客户经理，在服务‘三农’的道
路上，是组织选择了我，是农户选择
了我，初心如磐，使命在肩。身为青
年党员，我将继续朝着那红色的方向
前进，永不止步。”鲍倩倩说。至9月
25日，该行已累计发放“惠农e贷”
3316户，金额24.87亿元，比年初新增
1.25亿元。

如今，“杨梅风情园”初具规模，
每到6月，红彤彤的杨梅挂满枝头，一
片片红色耀眼夺目，采摘的游客络绎
不绝。正是有了农行资金的支持，杨
梅成了马涧农民的致富果。

精准对接 为了让小微企业血脉更通畅

农行兰溪永昌支行党支部书记、
副行长金健明始终坚持“为民办实
事”，冲锋在前，攻坚克难，带领青年
员工积极投身数字乡村建设工程，打
响“三农”特色服务品牌。近年来，作
为乡镇网点一线客户经理，成功营销
全市首笔乡镇消薄贷款，开立村级账
户8户；发放免担保费专项农户贷款
7户；两年来，新增法人有贷管户22
户。

今年年初，金健明在日常走访过

程中得知，辖内一家重点外贸企业因
扩大生产规模、更新生产技术，亟需
流动资金贷款。在前期的摸排对接
中，金健明带领金融服务团队多次上
门走访了解，提供个性化金融服务方
案，并结合企业实际，不断优化方案，
创新金融服务模式。最终，从方案的
对接到首笔贷款的落地，仅用了1周
时间，成功发放订单融资 180 万美
元。近5000万元信贷资金的投放，
帮助企业解决了燃眉之急。


